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Le canto las 40... Ideas Discutibles Para
Encontrar Su Idea De Negocios

Algunas palabras para comenzar... Fin de semana y... trabajando en su proyecto de
negocio. En la semana, se ha contactado con un par de colegas para intercambiar
ideas al respecto y solicitar su colaboracién contable y juridica. El viernes visito una
feria donde se exponian productos del extranjero, la idea que rondaba su cabeza
empezd a tener un poco mas de forma. Si usted desea iniciar su negocio y no sabe
donde encontrar su idea, este material esta hecho a su medida.

En esta oportunidad deseo mencionar en mi dedicatoria a todos los emprendedores
de esta comunidad que comparten sus ideas de negocio, a través de articulos,
testimonios, cuando nos encontramos en algun evento, cuando intercambiamos un
mail, o simplemente, cuando tomamos un café en el bar de Pacifico. Gracias porque
ustedes son una fuente inagotable de ideas. iGracias a todos y todas!

Aqui le canto las 40... iDisfrutelas!

1. ldeas en cualquier lugar. La propuesta del presente Le canto es ejercitarse en la
generacion de ideas de negocio. Cuantas mas ideas genere, mas tendra de donde
escoger y, finalmente, luego de evaluarlas, se decidira por la mas atractiva para
usted. Deje que sus ideas fluyan. A medida que recorra una a una las formas
propuestas, tome nota de las distintas ideas que surjan, desde la mas tradicional a la
mas “extraordinaria”. Considere a las 40 formas y a las preguntas sugeridas como
disparadores - diria una colega -, la busqueda no termina en la Gltima. Ir detras de su
idea de negocio es un tema serio, pero no por ello, aburrido. jMuévase hacia su
negocio, empiece buscando la idea!

2. lIdeas en su formacion. Reflexione sobre su formacion: sus estudios primarios,
secundarios, universitarios, cursos extra escolares que realizo. Fijese si hay algin
factor comun. ;Siempre se ha inclinado hacia las areas artisticas, humanisticas,
contables, quimicas, médicas, etc.? Si nota un eje definido, pregintese como
aprovecharia ese capital para iniciar un emprendimiento desde casa. ;Cuales eran las
materias a las que se dedicaba con gusto? ;y... cuales las que mas le costaba
estudiar?

3. ldeas en sus antecedentes laborales. Analice su carrera laboral. ;Qué tipo de
actividades realiz6?, ;qué tareas desempend?. Su trabajo, ;requeria habilidades
administrativas, creativas, de conduccién?, ;desarrollaba tareas en contacto con las
personas o la mayor parte del tiempo trabajaba solo? ;Se sentia cdmodo en esa
funcion? ;Por qué? Haga un analisis exhaustivo de las habilidades laborales adquiridas
en sus diferentes trabajos. ;Se le ocurre un emprendimiento relacionado con su
experiencia laboral anterior? ;Qué habilidad adquirio en su ultima actividad laboral?

4. ldeas en su trabajo actual. Usted ha reflexionado sobre sus antecedentes
laborales, hagalo de modo similar con su actividad actual. ;Cual es su funcion en la
empresa? ;O cual es su profesidn o su oficio? ;Qué tareas desempena? ;Cuales
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constituyen su punto fuerte y cuales su punto débil? ;Forma a otras personas en dicho
puesto? ;Como se ve en el futuro respecto de su trabajo actual? Esta actividad,
;podria ofrecerla a su actual empresa trabajando de manera freelance, es decir,
como un personal externo? ;Qué le pareceria iniciar una microempresa donde
capitalice su experiencia laboral actual?

5. ldeas en las actividades comunitarias. Probablemente usted colabore o haya
colaborado voluntariamente en centros comunitarios: una sociedad de fomento de su
localidad, un centro cultural, un hospital, un centro asistencial para personas en
riesgo, una organizacion no gubernamental (ONG), etc. Analice los conocimientos, las
habilidades y la actitud requeridos para su trabajo. ;Cual es o era su rol? ;Coordinaba
grupos de autoayuda? ;Brindaba asesoramiento al publico? ;Entrenaba a otros
voluntarios? ;Organizaba eventos para recaudar fondos? jEstaba a cargo de las
relaciones institucionales? ;Qué forma tendria el negocio que integrara estas
habilidades?

6. ldeas en su hobby. Deténgase en las actividades que usted realiza, por las cuales
no recibe una retribucion econémica, pero que, sin embargo, le dan tanto placer y
para lo que usted sabe que es muy bueno. Si ain no lo es, esta aprendiendo y
preparandose para emprender algo nuevo y divertido. ;Cual es su hobby? ;Un deporte
o una actividad artistica?, ;le agrada escribir?, ;la lectura?, ;la pintura? ;Convertiria
su hobby en una empresa? ;Qué tipo de empresa imagina? jApasidénese y emprenda!

7. ldeas en “Lo que siempre quise hacer es... ” Quizas haya algo que usted
siempre hubiese querido hacer pero que, por diversos motivos, hasta ahora no se
concretd. No tomo ningun curso sobre el tema, no tiene experiencia laboral en ello,
ni siquiera ha sido su hobby. A pesar de haber estado “ausente en su vida” siempre
ha quedado como una materia pendiente. ;Sera éste el momento para concretarlo?
{El dia es hoy! Y no sdlo para disfrutarlo sino también para ganar dinero. Digame
jcual es su materia pendiente?

8. Ideas en “En el mercado no existe algo asi”. Busco y no encontro. Usted mismo
haciendo las compras para su hogar, buscando un regalo diferente o un asesor
especializado, advirtié que en el mercado actual no existe algo asi. Entonces, usted
detectd un nicho de mercado, es decir, una porcion del mercado con necesidades
especificas insatisfechas. Preglntese qué es lo ha estado buscando para usted, su
familia, su casa, su auto, su mascota, su oficina, etc. que no encontré en ningln
lado. ;Usted puede satisfacerlo y cédmo ofreceria ese producto o servicio? jSea el
pionero! Sea el primero y ubiquese primero en la mente del cliente.

9. Ideas en “Con modificaciones, si!”. En otra oportunidad, usted sali6 de
compras, pero con mas suerte. Dio con el producto o el servicio, pero a usted se le
ocurrié que ciertas modificaciones harian de él un producto nuevo y atractivo para el
mercado: tal vez sean sus caracteristicas, el envase o bien, agregar algln servicio
adicional que mejoraria la propuesta comercial. jJuegue! Piense en el producto o
servicio que a usted le interesaria dedicarse (aquél que da vueltas en su cabeza).
;Qué modificaciones le haria para mejorarlo? ;A qué publico lo dirigiria? Y... justed
compraria su creacion?
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10.Ideas en “;Ya lo conozco!”. Usted no tiene interés en crear su propio producto,
prefiere iniciar un emprendimiento con un producto que ya existe en el mercado.
Hay varias propuestas que le permiten sumarse a un equipo para revender productos
posicionados en el mercado, y empezar a construir su propio negocio. También
existen franquicias, donde usted se suma a una empresa existente, y accede a una
marca y a una estructura definida, teniendo asi también su propio negocio. ;Prefiere
crear su producto o sumarse a uno existente? ;Qué tipo de producto o servicio desea
tomar como propio?

11.ldeas en Internet, la fuente inagotable de ideas. Si desea iniciar un negocio, no
puede perderse toda la informacion que esta al alcance de su mano, a través de esta
fuente que es Internet. Ingrese en los motores de busqueda palabras como:
“emprendimientos”, “microemprendimientos”, “ideas de negocios” y palabras
relacionadas con temas de su interés. Navegue en los sitios sugeridos por el motor.
Busque articulos referidos a cdmo encontrar ideas de negocios y como ejecutarlas.
Recuerde tomar nota de las ideas que surjan. Si no tiene Internet en su casa, recurra
a los cybercentros, actualmente muchos de ellos con tarifas economicas. Si no sabe,
ipor qué preocuparse? jOclUpese, aprenda, investigue, pregunte! jAproveche
Internet!

12.ldeas en los boletines electronicos. Analizando los diferentes sitios que
encontro en Internet, probablemente descubrié los boletines electronicos, también
llamados newsletters o e-zines. Subscribase a aquellos de su interés y recibira en su
casilla de e-mail, informacion actualizada sobre negocios, emprendimientos,
marketing, etc. Semanal, quincenal o mensualmente, accedera a articulos, noticias,
novedades sobre el mundo empresarial. Esta informacion movera sus ideas antiguas
y, no dude, que creara nuevas. ;A qué boletines esta subscripto?

13.Ideas en los foros o listas de discusion. Muchos de los sitios en Internet ofrecen
foros o listas de discusion a las cuales usted puede suscribirse. Elija los que se
relacionen con su busqueda. Si usted ya decidio el tema de su negocio, participe de
los referidos a él. Utilice los motores de busqueda: escriba “foros” o “listas de
discusion” y visite los resultados arrojados. Encontrara varias categorias y usted
tendra que elegir las mas afines a usted. Permitase conocer personas que ya
implementan sus ideas o bien, que estén en la misma situacion que usted, y
compartiran sus experiencias: logros, dificultades, estrategias, centros de
capacitacion, contactos comerciales, etc.. jEn qué foro esta participando? ;Qué idea
surgio de su ultima aportacion?

14.ldeas en la publicidad. Una forma interesante de encontrar ideas es a través de
la publicidad en los distintos medios de comunicacion: la television, el cable, la
radio, los diarios, las revistas, la via publica, Internet. La publicidad nos da
informacion que es muy (til para los buscadores de ideas: nos da a conocer los
productos y servicios nuevos, sus caracteristicas, sus beneficios, hacia qué publico
esta dirigido, el valor de dichos productos, las nuevas lineas de productos, el medio
de comunicacién elegido para llegar a sus clientes, el crecimiento en determinados
rubros, la influencia de personajes publicos para transmitir los mensajes. ;Cual es la
publicidad que mas recuerda? ;cual es la que mas le gusto? ;Por qué y qué ideas le
surgieron con este ejercicio publicitario?
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15.ldeas en la promocion. Otra forma interesante, y participativa, de encontrar
ideas es a través de la promocion de productos en supermercados y centros
comerciales o shoppings. No solo ve de qué se trata, sino que ademas lo prueba. Una
forma directa de obtener informacion: qué productos nuevos se venden, la llegada a
los clientes, la reaccion de ellos en el stand de promocion, en qué sector del lugar se
promocionan, con qué productos o servicios compiten, el valor del mismo. En su
Ultima visita al supermercado, ;qué producto degust6? ;Como promocionaria su
servicio: con degustaciones también, con una muestra gratis? jAnote la idea que
acaba de surgir!

16.ldeas en los programas de television y de radio. ;Cuantas ideas lleva anotadas
en su cuaderno? iNecesita mas: intente esta forma! Vea programas de TV y escuche
programas de radio. ;No sabe qué programas hay? Consulte alguna guia de
programacion publicada en diarios o revistas. En dichos programas, podra conocer
ejemplos de distintos tipos de productos y servicios, conocera qué hacen, su
experiencia, como lo hicieron, las tendencias, etc. No se limite a los programas de
emprendimientos o negocios, si usted ya tiene la idea de su negocio, para generar
mas y mejorar la idea inicial, vea y escuche programas relacionados. ;Qué programa
televisivo o radial sigue?

17.ldeas en diarios y revistas. Otra fuente generosa de ideas son los diarios y
revistas. Consulte especialmente las secciones de economia y negocios, obtenga
informacion sobre: el mundo de las empresas, nuevas, alianzas, productos,
promociones, tendencias del mercado local y extranjero. Si usted eligio su idea de
negocio, recuerde que puede tener informacion especifica en distintos suplementos:
educacion, cultura, turismo, empleos, espectaculos, etc. En el caso de las revistas,
acérquese al kiosco de revistas y periodicos y estudie qué material existen, cuales de
ellas podrian resultarles Utiles para esta etapa de su negocio. Hay una gran
diversidad de categorias y muchas de ellas, suficientemente segmentadas, es decir,
orientadas a un publico muy especifico. Tenga presente que la mayoria de los medios
graficos cuentan con la version virtual, léalos en Internet. Subscribase para recibir
los suplementos de su interés en su correo electronico. ;Qué idea le aporto la Gltima
noticia que leyd en el suplemento de cocina?

18.ldeas en las librerias. Acérquese a librerias para conocer nuevo material sobre la
generacion y administracion de microemprendimientos, como dar a conocer su
empresa, estrategias de marketing, creatividad en los negocios, etc. Visite las
distintas areas de la libreria, las ideas surgen en las areas menos pensadas:
literatura, arte, psicologia, periodismo, etc.. Invierta en libros, los beneficios son
muy altos. Por otro lado, esta forma de encontrar ideas no implica Unicamente la
compra, observe cuales son los mas vendidos, los mas expuestos en la vidriera o
stands, lea sus indices, contratapas y tome nota de las ideas que vayan apareciendo.
iTomese un recreo laboral y, mientras... trabaje!

19.ldeas en las bibliotecas. Aproveche esta otra fuente generosa de ideas. Tal vez
se lleve el libro a casa y lo lea con tranquilidad. O le permitan sacar copias. Tome
nota de partes que resulten Utiles: personajes inspiradores, citas bibliograficas, otros
libros a consultar, datos que lo conduzcan a nuevas ideas. Acceda a diarios y revistas
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en la seccion de hemeroteca. Si usted desea ser un emprendedor desde casa, la
biblioteca puede convertirse en un buen lugar para que realizar su trabajo de
investigacion o de produccion intelectual. Muchas facilitan el acceso a Internet y el
trabajo con computadoras portatiles. Si prefiere consultar libros desde su casa o
desde el cybercentro mas cercano a su domicilio, navegue por las bibliotecas
virtuales. ;Cual es su biblioteca de cabecera?

20.Ideas en los cursos. Si busca ideas, otra forma entretenida es asistiendo a cursos.
Busque los de su interés, si “hay algo que siempre quiso hacer pero nunca hizo”,
ahora es el momento de dar el primer paso: jprepararse!, jreforzar habilidades! Los
conocimientos, el intercambio con los companeros y con el profesor hacen mucho por
ello. Adquirir nuevos conocimientos agita sus ideas y produce otras. Si prefiere
capacitarse desde casa, o necesita mayor flexibilidad de horarios, inscribase en
cursos virtuales, dictados a través de Internet. Al final de estas 40 formas, vera dos
propuestas de capacitacion virtual. Busque y encuentre lo mas adecuado para usted.
;Cual fue el ultimo curso al que asistio? ;Qué ideas produjo gracias a él? Y... jcual
sera su proximo curso?

21.ldeas en los diferentes publicos. Reflexione dividiendo al mercado por edades,
por profesiones, por poder adquisitivo, por zonas geograficas, etc. No se trata de una
division técnica, solo es a los efectos de analizar las necesidades que usted, como
observador metddico, percibe de cada una de las partes del mercado. Preguntese:
;qué productos de primera necesidad consumen?, ;y qué productos considerados de
lujo?, ;qué habitos de consumo tienen?, ;donde compran sus productos?, ;de qué
clase de servicios son usuarios? Este analisis le hara pensar en alternativas de
productos o servicios. ;jQué clase de servicio necesita el mercado de jovenes
profesionales?

22.ldeas en su barrio. Propongase obtener informacion util, por ejemplo: ;qué tipo
de negocios existen?, ;qué cantidad?, ;qué productos y servicios ofrecen en su
localidad?, ;a qué valor los ofrecen?, ;como los venden?, ;como se comunican con los
clientes?, ;cual es la opinidn de la clientela? Observe y pregunte directamente a sus
vecinos. ;Todas sus necesidades estan cubiertas?, ;pudo descubrir una necesidad
insatisfecha?, ;usted sabe cémo cubrirla? Ademas, ;qué negocios han prosperado?,
jcuales no?, jpor qué razones? Tal vez algun producto destinado al grupo de vecinos?
Recuerde tomar las preguntas sugeridas como disparadores, justed, formulese mas!

23.ldeas en los centros comerciales. Los centros comerciales o shoppings le
aportaran otra clase de informacion para encontrar ideas. Analice este concepto de
negocio: brindar al cliente la posibilidad de encontrar en un mismo lugar todo lo que
necesita. ;Qué es todo lo que necesita el cliente, segun el shopping?, ;qué rubros
cubre?, ;cuales tiene mas locales?, ;cual es el publico del centro comercial?, ;qué
publico se acerca a las diferentes marcas?, jcuales son los habitos del cliente del
shopping? Responda a estas preguntas: ;Qué producto o servicio seria de interés para
el publico del shopping al que visit6 el fin de semana pasado? Y usted... jcual visitara
el proximo?

24. ldeas en sus conocidos. Recurra a esta fuente para lograr nuevas ideas. Cada uno
de sus conocidos pertenece a distintas profesiones, ocupaciones, tiene distintos
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intereses, habitos de consumo vy, sobre todo, diferentes experiencias como clientes
que pueden aportarle valiosos datos. Hagales saber en lo que usted esta trabajando,
su proyecto de negocio. Pidales su opinion sobre las ideas que tiene en mente.
Rescate las posturas opuestas, estudie como relacionarlas y escriba el resultado final.
iComparta sus ideas para sumar nuevas a su proyecto!

25.ldeas en las tendencias sociales. Analice los habitos de vida que han cambiado
en los ultimos anos. Por ejemplo: la busqueda de un mejor estilo de vida, la
orientacién hacia un mejor cuidado de la salud fisico y mental. ;Qué idea relacionada
con la salud atesora en su carpeta?, ;alimentacidon, medicina, deportes, asistencia
psicoldgica, etc.? Las nuevas formas de trabajo, una marcada tendencia de los
emprendimientos y el trabajo desde los hogares. ;Qué necesitan estos publicos? O la
influencia de Internet en nuestras vidas: ;qué idea de negocio mejoraria la calidad de
vida laboral usando las nuevas tecnologias? Sobre tendencias sociales, ;qué otra me
sugiere analizar?

26.ldeas en las condiciones econémicas. ;Como influyen las condiciones econdmicas
en el estilo de vida de los consumidores, especialmente en periodos de recesion?
Analice: como se modifican los habitos de consumo, como se reemplazan algunos
productos y servicios por otros mas econéomicos, como la calidad resulta
indispensable para posicionar productos mas econdémicos, donde compran esos
productos o servicios los clientes. ;Qué ideas de negocio podrian brindar iguales
beneficios a un menor precio?

27.ldeas en las ferias. Concurra a ferias o exposiciones. Contactese con los
productos o servicios en vivo y en directo, conozca a sus creadores e interactle con
ellos, vea las tendencias en los distintos rubros, locales y nacionales, participe de las
actividades que ofrecen, observe la participacion del publico, y la reaccion de éste
frente a las diferentes propuestas. No se limite a las ferias referidas al tema de su
emprendimiento, seleccione otras; ila variedad de formas de buUsqueda producira
ideas mas creativas!

28.ldeas en las asociaciones. Acérquese a asociaciones profesionales o diversos
organismos que brindan informacion, asesoramiento y formacion a quienes deseen
iniciar un emprendimiento. Si ya ha buscado en Internet, seguramente ha dado con
algunos de ellos a través de sus sitios y habra bajado la informacion necesaria.
Entrevistese con los organizadores de estas asociaciones o con los capacitadores de
sus cursos para profundizar en los servicios que ofrecen. La informacion recibida
abrira nuevas alternativas hacia su negocio. ;Cuantas ideas escribié en su cuaderno
después de su ultima entrevista? O... ;cuando tendra su primera entrevista?

29.ldeas en su mentor. Encuentre a un “mentor” una persona que pueda ser una
guia en su camino hacia su propio negocio. A quien pueda consultar sobre las diversas
etapas de su proyecto, que comparta sus estrategias exitosas y “las que no fueron
tanto”. Recorriendo las diversas formas expuestas en esta entrega, no dudo que
encontrara un mentor que le ayude a generar ideas en el inicio y durante toda la vida
de su negocio. Un mentor es una persona que lo motiva, ;quién es el suyo? Y...
;usted es mentor de...?
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30.Ideas en los casos modelo. Otra forma atractiva de encontrar su idea de negocio
es en los casos de empresarios y emprendedores exitosos. Constituye un excelente
ejercicio ponerse en la piel de un “recolector de casos”. Separe para analizar los
casos destacados y mundialmente conocidos, de personalidades pioneras que hicieron
aportes en diversas areas. Pero, es interesante estudiar también los casos menos
populares en la actualidad (aun los grandes han comenzado siendo pequefos
negocios... ) que también son modelos a imitar. jAprenda de los que hacen!

31.ldeas en las nuevas culturas. Conocer otras culturas genera muchisimas ideas.
Vivir en un nuevo contexto: nuevas personas, nuevas costumbres, nuevos codigos de
comunicacion, nuevos estilos de vida, nuevos medios tecnologicos, nuevos habitos de
consumo, nuevo mercado en el que ofrecer nuestros productos o servicios, etc. Si
usted ha tenido la oportunidad de viajar y conocer otros lugares, es momento de
rescatar la informacion que ha recibido durante su estadia. Revea fotografias y las
imagenes vendran a su memoria. Reflexione sobre todo “lo diferente” que vivid.
iRevivalo para crear y relacionar ideas!

32.ldeas en estar ahi mismo. Encuentre en el mercado ejemplos de lo que usted
desea iniciar. Si es un producto innovador, visite negocios similares. Pruebe los
productos o servicios, viva esos negocios para conocerlos desde adentro. Piense qué
puede cambiar, qué puede hacer mejor, como podria hacerlo, jcon mejores
insumos?, ;mejores precios?, ;mejor atencion?, ;mejores ventas, mejor promocion?
Deje que fluyan sus ideas. ;Qué necesitaria usted como cliente?

33.ldeas en el tiempo para generar ideas. Agende la generacion de ideas. Disponga
de un tiempo en su semana laboral para producir ideas. Deténgase un instante,
durante su jornada, en un momento en el que usted sepa que puede estar tranquilo,
y dediquese Unicamente a crear. Tome su cuaderno de ideas, reviselo y piense en
otras formas de generarlas y escribalas. “Las palabras se las lleva el viento...”
jescriba sus ideas! ;Cree que sera inspirador visitar un complejo cultural? ;o asistir a
la presentacion de un libro? ;o alquiler un par de peliculas sobre Medio Oriente?
Andtelo y luego... jhagalo!

34.ldeas en la combinacion de ideas. Nuevamente tome su anotador, revise las
ideas que fue escribiendo, lea los productos o servicios que fueron ocurriéndosele a
medida que recorria las diversos “lugares” que hemos visto. Relacione distintas
ideas, tome una o dos, no importa donde se generaron, sélo relaciénelas, y piense
como esas dos, por ejemplo, podrian dar nacimiento a una nueva idea. ;Para quién
podria dirigirse? ;Qué necesidad especifica podria cubrir?. Juegue con ellas. Ajlstelas
a diversos publicos. Tal vez usted se intereso por brindar un servicio de postres de
diferentes paises, jcomo resultaria de ofrecerlo a su barrio? ;Y si lo ofreciera a
restaurantes? ;Y si lo ofreciera a hoteles? jJuegue con sus ideas para crear otras!

35.ldeas en la toma de decision. El momento ideal es el presente. Si desea iniciar
su negocio, no espere a manana, jempiece hoy, ahora! Si ahora esta tomando un
anotador, o un cuaderno, o una hoja y un lapiz para generar algunas ideas, o su
agenda para planificar tiempo para generar ideas, entonces usted esta moviéndose
hacia su negocio. Lo felicito! ;Qué idea se le acaba de ocurrir ahora mismo?
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36.ldeas en jFuera las excusas! No permita que “malos pensamientos” impidan que
usted inicie a trabajar hoy mismo en su proyecto de negocio. El contexto
internacional, las condiciones economico-politicas del pais, el ambiente familiar, los
antecedentes laborales, los mandatos, la profesion, la poca experiencia en
emprendimientos, los recursos técnicos y econdémicos... es dificil que todas las cosas
que desearamos estén dadas para recién lanzarnos en nuestro emprendimiento. Es
necesario dar el primer paso, siempre que sea lo que usted ambiciona: iniciar su
negocio, jconvertir estas ideas en negocios exitosos!

37.ldeas en la repeticion del proceso. Ahora usted estd iniciando su negocio y
trabaja sobre posibles ideas. Cuando elija una y la concrete en un negocio exitoso,
necesitara seguir practicando en la generacion de nuevas ideas, para ampliar su linea
de productos, agregar productos relacionados, para saber con qué productos deseara
formar alianzas, para diversificarse a otros mercados. Para que su negocio siga
creciendo, capte clientes, los fidelice superando sus expectativas, debera continuar
ejercitdndose. Unicamente se sorprende a los clientes con novedades: nuevas formas
de vender el mismo producto, nuevas formas de promocionarlo, nuevas formas de
demostrar al cliente que es importante, nuevas formas de llegar a otras regiones, con
nuevos productos y servicios... jcon una nueva mentalidad del emprendedor!

38.ldeas en su actitud de generar ideas. ;Usted cree que no esta entre las personas
mas creativas? jEjercitese! Usted esta preparandose para iniciar un emprendimiento
desde casa, esta adquiriendo nuevos conocimientos y desarrollando nuevas
habilidades. La creatividad es un habilidad mas a desarrollar. Tenga una actitud
positiva respecto de esta parte de su entrenamiento. Frente a un problema, si usted
cree que no encontrara una solucion, ya tiene un problema mas: su mala
predisposicion. jAprenda y ejercitese!

39.ldeas en la aplicacion de lo aprendido. Las ideas sirven en los manuales, en los
libros, en las revistas de negocios, en los apuntes de clase y en su memoria del curso
de capacitacion. Pero mucho, mucho mas sirven cuando usted las aplica. jPruebe
estas 40 formas! jImpleméntelas! {Mejorelas! ;Y vuelva a aplicarlas!

40. jCante una idea! Haga de su proyecto de negocio un trabajo desafiante. Los
desafios nunca son aburridos. Seguramente durante este Le Canto las 40... usted
escribio nuevas y mejores formas de encontrar su idea de negocio. jAnimese a cantar
una idea... o cuarenta... o mas sobre las formas de encontrar su idea de negocio!

Sobre la Autora

Paola Carolina Diaz es Directora de Red Ideas Discutibles
(http://www.redideasdiscutibles.com.ar), Ideas Emprendedoras en la Web.

”Red Ideas Discutibles es mi red personal de espacios online para
emprendedores. Le canto las 40... es un boletin online con ideas discutibles
para emprendedores y jmi primer proyecto online!

Para conocer los distintos espacios que forman parte de esta red, dedicada a
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gente como usted y como yo, que vamos detrds de un suefio emprendedor
indiscutiblemente, lo invito a visitar:
http:/ /www.redideasdiscutibles.com.ar.

Ah... si, es cierto, creo que es posible emprender seriamente sin perder el
sentido del humor y el espiritu de juego. ;Usted, no?”.

Paola.
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